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.Nachdem die Regulierung

GPKE in Kraft getreten war,
galt es, die contexo-Ldsung
in kurzer Zeit bei ganz be-
stimmten Funktionstrdgern
in Energieversorgungs-
unternehmen bekannt zu
machen. Mit wenigen ziel-
gerichteten PR- und Marke-
tingmaBnahmen, vor allem
rund um die E-world 2008,
gelang es uns, contexo ge-

winnbringend in Szene zu

setzen.”
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vibrio unterstiutzt contexo Vertrieb

im Energiemarkt

Eine neue gesetzliche Vorschrift erforder-
te Anpassungen in den IT-Systemen aller
Energieanbieter. contexo entwickelte da-
fir eine elegante Lésung und vibrio hat
ihr durch Direktmarketing und PR zum
Durchbruch verholfen.

2007 trat die gesetzliche Richtlinie GPKE (Ge-
schaftsprozesse zur Kundenbelieferung mit
Elektrizitat) in Kraft. Etwa 800 Energieanbie-
ter missen sich seither gegenseitig bestimmte
Daten bereitstellen — zum Beispiel Daten von
Kunden, die den Stromanbieter wechseln wol-
len. contexo, ein Spezialist fur Integration und
Application-Management im Energiebereich,
hat mit der EnergyBridge GPKE eine Lésung
entwickelt, die mit Standardlésungen fuhren-
der Softwarehersteller im Wettbewerb steht.
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vibrio half bei der Definition der Zielgruppe
und Positionierung des Angebots. Zudem er-
arbeitete die Agentur entsprechend des Be-
darfs und Budgets von contexo MaBnahmen
zur Vertriebsunterstitzung, die nicht zuletzt
fur den Auftritt des Unternehmens auf der
E-world 2008, der Messe fur Energie und
Wasser, entwickelt wurden.

DIREKTE KUNDENANSPRACHE

vibrio gestaltete beispielsweise eine Produkt-
prasentation und einen Produktflyer. Da der
Kreis der potenziellen Interessenten begrenzt
ist, wurden in einer Direktmarketingaktion
Uber 350 Entscheidungstrager zweimal per-
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® Untemehmensilbergreifende
Anwendungsintegration

®  Automatisierung und Optimierung
von Geschaftsprozessen

®  Kurze Projektlaufzeiten durch MDI

®  Branchenfokus Energie, Handel
und Logistik

® Transparente Budgetkalkulat
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contexo verbindet.
»Marktkommunikation?

Lauft bei uns
wie am Schniirchen!”

......................

sonlich angeschrieben und Uber die Beson-
derheiten des Angebots informiert. Begleitet
wurden diese Aktionen durch eine mehrstu-
fige PR-Kampagne mit Pressemitteilungen und
Fachartikeln in den fir die Energiewirtschaft
entscheidenden Medien.

MESSEAUFTRITT AUF DER E-WORLD 2008
Auf der E-world haben vibrio und contexo
durch Anzeigen, Give-Aways und eine voll-
standig auf die GPKE-Problematik abge-
stimmte Standgestaltung die Aufmerksam-
keit zusatzlich erhoht und in Folge zahlreiche
Interessenten flr die EnergyBridge gewonnen.
Spatestens damit hat sich contexo als GPKE-
Losungsanbieter und als Herausforderer von
Standardlésungen etabliert.
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